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Durante tres días de conferencias y 
espacios de networking, Salta concentrará la 
atención de inversores y especialistas del 
sector. El evento contará con la presencia 
de la mayoría de las empresas mineras 
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Pese al fallo judicial en contra de la actividad, 
la empresa de origen surcoreano no detiene sus 
planes operativos en el norte del país. La meta 
inicial es producir más de 20.000 toneladas 
anuales de litio a partir del segundo trimestre 
del año que viene. | » 10

Alentada por la aprobación del RIGI 
en el Senado de la Nación, la empresa 
informó al Ministerio de Economía que 
financiará obras de ampliación en los 
sistemas de transporte de la formación 
no convencional. | » 24
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El Centro de Convenciones de Salta, entre los días 28 y 30 de agosto, será sede del evento internacional premium del sector minero, la esperada XVI Convención 
Internacional sobre Oportunidades de Negocios en Exploración, Geología y Minería “Argerntina Mining 2024”

Durante tres días de conferencias y espacios de networking, Salta concentrará la atención de inversores y 
especialistas del sector. El evento contará con la presencia de la mayoría de las empresas mineras activas 
o con intereses en el país.

A lo largo de tres jornadas, entre 
los días 28 y 30 de agosto, el Centro 
de Convenciones de Salta será sede 
del evento internacional premium 
del sector minero argentino. La 
XVI Convención Internacional so-
bre Oportunidades de Negocios en 

Exploración, Geología y Minería 
‘Argentina Mining 2024’ se erige 
como una excelente oportunidad 
para establecer contactos de nego-
cios, ofrecer productos y servicios, 
e informarse acerca de las polí-
ticas y leyes mineras, además de 

tomar contacto con la evolución 
del rubro en materia de proyectos 
y planes de exploración; todo ello 
en un ámbito netamente minero, 
junto con los principales referen-
tes de la actividad. La cumbre está 
dirigida a ejecutivos de empresas 

que operan en la Argentina o que 
están evaluando opciones en la re-
gión, así como a proveedores que 
se hallan en la búsqueda de nuevas 
oportunidades de negocios. Más de 
un 50% de los asistentes, tal como 
se comprueba en cada edición, 
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participar activamente de las 
inversiones que se avecinan”, 
anticipó. 
Desde su óptica, el escenario 
venidero no solo se vislumbra 
promisorio para el litio y el co-
bre. “También hay muchos pro-
yectos de oro en la Argentina 
que pueden ponerse en opera-
ción en el futuro. Las perspec-
tivas son favorables para todo 
lo que sea expansión. Incluso 
minas como Veladero se ve-
rán beneficiadas por el RIGI”, 
aseguró. 
Por estos momentos, manifes-
tó, las expectativas a nivel sec-
torial son realmente óptimas. 
“Hay un justificado entusiasmo 
por el contexto internacional 
y por la mayor necesidad de 
minerales críticos, pero tam-
bién por las medidas que se 
están tomando en el país para 
equilibrar la macroeconomía”, 
argumentó.
Según sus palabras, hoy la mi-
nería constituye un factor de 
desarrollo humano y econó-
mico reconocido por todos los 
actores políticos y sociales de 
la Argentina. “Transitar la vía 
del diálogo constructivo, como 
hicieron los gobernadores que 
crearon una mesa para generar 
políticas públicas en conjunto, 
nos conducirá a un futuro de 
prosperidad y ocupación ple-
na, con impulso comunitario 
y visión intergeneracional”, 
vaticinó.

El Régimen de Incentivos a las 
Grandes Inversiones (RIGI) 
no necesariamente configura 
una mala noticia para los pro-
veedores mineros, tal como lo 
demuestran experiencias simi-
lares registradas en otros países 
con desarrollo sectorial. Así lo 
aseguró Marcelo Álvarez, di-
rector ejecutivo de Relaciones 
Gubernamentales de Barrick 
Sudamérica. “Se trata de un ins-
trumento que terminará siendo 
favorable para la cadena de pro-
ducción local. Habrá oportuni-
dades para todos”, proyectó.
No obstante, advirtió, será cla-
ve que la industria nacional 
mejore sus estándares de com-
petitividad. “Solo si invierten 
y se capacitan los proveedo-
res estarán en condiciones de 

Un aspecto esencial para favo-
recer el desenvolvimiento del 
rubro, apuntó, se relaciona con 
la necesidad de reducir la car-
ga tributaria. “Hay que hacer 
competitivo el mercado desde 
el punto de vista impositivo. 
Actualmente la Argentina es 
una plaza con una pesada car-
ga tributaria, sobre todo en 
comparación con los merca-
dos de Chile, Perú, Australia y 
Canadá”, expresó.
Lo importante, enfatizó, es 
generar confianza entre los 
inversores. “Y eso solo se con-
sigue con reglas claras y es-
tabilidad fiscal”, completó.

Empuje sanjuanino

A decir de Álvarez, Veladero 
desempeñó un rol pionero para 
la minería metalífera sanjuani-
na. “El emprendimiento se en-
cuentra dejando atrás un perío-
do de declive. Tras profundizar 
la actividad exploratoria, esta-
mos preparados para expandir 
entre 10 y 12 años el horizonte 
productivo de la mina”, resaltó.
No resulta arbitrario, opinó el 
directivo, que San Juan sosten-
ga su papel de provincia líder 
para la industria minera na-
cional. “Con el RIGI, está todo 
dado para recuperar el empuje 
perdido. Los proyectos de cobre 
pendientes de entrar en marcha 
tendrán su viabilidad asegura-
da”, aseguró. ›|‹

Se están tomando medidas positivas para la minería nacional, según la 
visión de Marcelo Álvarez. No obstante, el directivo de Barrick remarcó 
la necesidad de mejorar la competitividad del mercado doméstico en 
términos impositivos.

Marcelo Álvarez

tiene cargos de jerarquía. Se pre-
vé una concurrencia de más de 
2.000 personas. Se llevarán a cabo 
11 conferencias con distinguidos 
oradores locales e internacionales. 
Algunos de los principales ejes te-
máticos a abordar serán ‘Minería y 
Política’, ‘Innovación en Minería’, 
‘Desafíos de la Minería Argentina’, 
‘Proyectos Avanzados y Minas 
en Producción’, ‘Actualidad y 
Commodities’, ‘La Revolución del 
Litio’ y ‘Yacimientos Metalíferos’', 
entre otros. Asimismo, ‘Argentina 
Mining 2024’ brindará múlti-
ples instancias de networking. El 
encuentro también funcionará 
como exhibición de empren-
dimientos mineros y presenta-
ción de productos y servicios 
de los principales proveedores. 
El evento tendrá en American 
Vial y Recursos Energéticos y 
Mineros de Salta (REMSA) a sus 
mayores patrocinantes. Entre 
muchas otras empresas desta-
cadas que lo auspician figuran 
Atenor, First Quantum Minerals, 
Mansfield Minera y Servigrúas.

Bastión minero

Anfitriona de la cumbre, Salta 
es actualmente un pujante bas-
tión de la minería argentina. 
Reconocida en el exterior como 
una de las plazas más amigables 
para la inversión en el segmento, 
la provincia viene fortaleciendo 
sus arcas y diversificando su pro-
ducción de la mano del litio y los 
recursos metalíferos. Por estos 
días, es el segundo distrito del país 
con mayor ocupación minera. 
Con más de 5.500 trabajadores 
directos, solo se ubica por debajo 
de Santa Cruz, que –según datos 
de la Secretaría de Minería de 
la Nación– emplea a unas 9.045 
personas.
Vale resaltar, en esa dirección, 
la flamante apertura del salar de 
Centenario-Ratones, el cuarto 
proyecto operativo de litio de la 
Argentina y el primero en suelo 
salteño. Ubicado unos 3.900 me-
tros por sobre el nivel del mar, el 
emprendimiento está en manos 
de Eramine Sudamérica. ›|‹
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La identidad nacional se encuentra indisolublemente ligada a la actividad minera, según la directora ejecutiva de la CAEM, Alejandra 
Cardona, quien destacó la vital importancia para el desarrollo del país de los recursos metalíferos y no metalíferos.

La minería es parte de la identidad 
nacional. Así lo expuso Alejandra 
Cardona, quien recordó que el 
nombre de la Argentina viene de 
“argentum”, que en latín significa 
‘plata’. “Allá por el siglo XVI, uno 
de los primeros exploradores que 
pisó estas tierras las llamó ‘Terra 
Argentea’. Hay un mapa de la 
época con ese nombre. Decía que 
era por la abundancia de metales. 
La ‘Terra Argentea’ devino lue-
go en ‘Tierra del Plata’ y terminó 
bautizando al ‘Río de la Plata’. Por 
entonces, todo este territorio era 
un paisaje inmenso, misterioso y 
atractivo. Significaba, además, la 
enorme oportunidad de un nuevo 

comienzo”, manifestó la directora 
ejecutiva de la Cámara Argentina 
de Empresas Mineras (CAEM).
Hace poco más de dos siglos, pro-
siguió, un grupo de hombres se 
reunió para soñar un país. “Hace 
211 años, la Asamblea de 1813 san-
cionó la primera Ley de Fomento 
Minero. Gestar la patria necesitaba 
de muchas cosas, y una de ellas era 
tener su propia moneda, para lo 
que era imperioso procurarse me-
tales”, narró.
La primera moneda acuñada, pun-
tualizó, tuvo al Sol de Mayo en 
una de sus caras y a la leyenda “en 
unión y libertad” en la otra. “Así, 
las Provincias del Río de la Plata 
sentaron los cimientos de lo que 
hoy conocemos como Argentina”, 
sostuvo. 
En la historia de este país, remarcó, 
hay algo muy potente que contem-
pla tres ejes fundamentales. “El 
primero tiene que ver con nues-
tra esencia. El segundo, con que 
la Argentina es oportunidad. Y el 
tercero estriba en que, para aprove-
char esa oportunidad, hay que ser 
protagonistas. La ‘Terra Argentea’ 
que hoy habitamos produce me-
tales como el oro, la plata y el litio. 

Asimismo, está cerca de producir 
cobre a gran escala”, resaltó la eje-
cutiva. Adicionalmente, acotó, la 
nación cuenta con un grupo de 
minerales no metalíferos que no 
resultan tan significativos en tér-
minos de exportaciones, pero son 
igual de imprescindibles. “Estoy 
hablando de sales, cales, carbona-
tos, rocas, piedras y áridos, minera-
les sin los cuales no podrían desa-
rrollarse las industrias del plástico, 
la pintura, el cemento, el vidrio y la 
cerámica”, enumeró.

Prosperidad minera 

Los argentinos, recalcó Cardona, 
no pueden desaprovechar la nueva 
oportunidad que les brindan sus ri-
quezas mineras. “No se trata solo de 
extraer recursos de la tierra, sino de 
construir un futuro en el que poda-
mos prosperar, tengamos empleos 
dignos y nuestra economía crezca de 
manera sostenible”, aseguró.
Ya es hora, enfatizó, de diversificar 
la economía nacional y fomen-
tar un crecimiento más estable y 

equilibrado. “Igual que una semilla 
que germina y florece en un campo 
fértil, la minería puede revitalizar 
áreas marginadas. Esta actividad está 
en condiciones de ser un catalizador 
para el desarrollo regional. El mun-
do quiere energías limpias, reducir el 
uso de combustibles fósiles, mejores 
comunicaciones y más tecnología. 
Nosotros podemos responder a esas 
exigencias produciendo metales crí-
ticos, a la par de atender una deman-
da interna de minerales no metalí-
feros”, concluyó.  ›|‹

Alejandra Cardona
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La Cámara Minera de Jujuy celebró los hitos registrados por la actividad durante el último año. Su titular, Carlos Carrillo, explicó 
cómo las nuevas inversiones y los aumentos en la capacidad productiva están repercutiendo en lo laboral y social.

La industria minera es un pilar 
fundamental y un motor clave 
para la economía jujeña. Así lo ma-
nifestó Carlos Carrillo, presiden-
te de la Cámara Minera de Jujuy 
(CMJ), quien resaltó las oportuni-
dades que ofrece la provincia en 
materia de litio, plata, zinc y cobre. 

“Podemos jugar un rol protagóni-
co en la explotación de minerales 
críticos para la transición energéti-
ca”, aseveró.
Según sus palabras, el potencial 
provincial se refleja en la creciente 
demanda de sus recursos en mer-
cados como los de China, Japón, 
Corea del Sur y la Unión Europea 
(UE). “En los primeros meses del 
año pasado, nuestras exporta-
ciones mineras alcanzaron los 
u$s 141 millones, representando 
un 83,7% del total de las ventas al 
exterior de Jujuy y consolidando 
el sector como el segundo comple-
jo exportador de minerales en la 
Argentina”, ponderó.
Lejos de amesetarse, prosiguió el 
directivo, en los últimos 12 me-
ses la actividad se acrecentó, con 

hitos como la inauguración de 
Mina Providencia y la expansión 
de Arcadium Lithium (en Olaroz); 
el inicio de la producción de Exar 
(Lithium Argentina); el incremen-
to en la capacidad productiva de 
Los Tilianes; el sostenimiento de 
Pirquitas y Chinchillas (de SSR 
Mining); los desarrollos de cobre 
de MOM Mining, y las históricas 
tareas en Mina El Aguilar, entre 
otros logros. “Vale destacar que 
estas inversiones no solo se tra-
ducen en un mayor rendimiento 
operativo, sino también en el for-
talecimiento de la cadena de pro-
veedores locales y en la expansión 
económica de áreas con grandes 
desafíos laborales y geográficos”, 
agregó. En ese sentido, ejemplifi-
có, el proyecto Caucharí-Olaroz, a 

cargo de Exar, ya recibió desembol-
sos por u$s 979 millones y alcanzó 
una capacidad instalada de 40.000 
toneladas (Tn) por año, mientras 
que la ampliación de Arcadium 
Lithium implicó la llegada de 
u$s 425 millones y hoy permite 
producir 42.500 Tn anuales. “Estas 
iniciativas robustecieron el em-
pleo directo, el desarrollo multisec-
torial y la red de proveedores, con 
un 75% de capitales destinados a 
bienes y servicios locales”, detalló.

Líder sectorial

Un proyecto de litio promedio 
en Jujuy, especificó Carrillo, 
demanda unos cuatro años de 
construcción, crea mano de 
obra directa para unos 2.100 

trabajadores y permite cuadru-
plicar el número de proveedores 
de bienes y servicios. “Por estos 
días, el sector contabiliza más 
de 3.000 trabajadores directos y 
aproximadamente 10.000 indi-
rectos”, cuantificó el titular de la 
CMJ, quien subrayó el compro-
miso empresarial por elevar el 
porcentaje de mujeres desempe-
ñándose en la industria.
Todo indica, proyectó, que Jujuy 
pasará a liderar el negocio del li-
tio esta temporada. “Para que este 
desarrollo productivo se sosten-
ga en el tiempo, será necesario 
vigorizar la estabilidad legal, ga-
rantizar incentivos a la inversión 
y dotar de mayor competitividad 
a la actividad en todo el Noreste 
Argentino (NOA), completó. ›|‹

Carlos Carrillo
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Lithium Americas resaltó el crecimiento productivo de Caucharí-Olaroz, donde prevé extraer 25.000 toneladas de litio este año. Según su 
CEO, Sam Pigott, la meta es ampliar la capacidad productiva del proyecto hasta las 40.000 toneladas anuales.

Durante el primer trimestre del 
año, el salar jujeño de Caucharí-
Olaroz produjo aproximada-
mente 4.500 toneladas (Tn) de 
carbonato de litio. Así lo destacó 
Lithium Americas Argentina 
Corporation (LAAC) en su últi-
mo informe operativo. “El pro-
yecto continúa avanzando y 
mostrando mayores niveles de 
producción. Apuntamos a ob-
tener entre 20.000 y 25.000 Tn 
anuales del recurso esta tempo-
rada”, anticipó Sam Pigott, CEO 
de la firma.
De acuerdo con el directivo, el pa-
sado mes de abril tuvo lugar una 
parada planificada para inspec-
cionar y mejorar la confiabilidad 
de la planta de procesamiento. 
“Se espera que los requisitos de 
capital circulante se mantengan 

elevados, a medida que la pro-
ducción continúe aumentando y 
los envíos por ventas comiencen 
a normalizarse”, adelantó.
Es motivo de orgullo, según 
sus palabras, cómo el equipo de 
Caucharí-Olaroz sigue cumplien-
do objetivos en pos de que la ini-
ciativa alcance las proyectadas 
40.000 Tn anuales de capacidad. 
“En el primer trimestre de 2024 
extrajimos unas 4.500 Tn, lo que 
aproximadamente significa una 
suba de un 20% en comparación 
con los datos del cuarto trimestre 
de 2023”, cuantificó. 
Por estos días, reveló, el foco de 
la empresa está puesto en com-
pletar la puesta en marcha en 
Caucharí-Olaroz, priorizando las 
prácticas prudentes de gestión 
financiera para garantizar un 
adecuado nivel de capitalización 
y emprendiendo el plan de desa-
rrollo regional para la cuenca de 
Pastos Grandes. “En los últimos 
meses, trabajamos en estrecha 
colaboración con Ganfeng para 
avanzar en las opciones de deuda 
local en la Argentina. Queremos 
aprovechar las mejores condicio-
nes crediticias en el país y la tran-
sición a un negocio operativo”, 
explicó. Estas acciones, prosiguió, 

mejorarán la flexibilidad finan-
ciera de LAAC para promover el 
crecimiento a corto plazo, ade-
más de minimizar la dilución y 
preservar las oportunidades fu-
turas a fin de crear valor para los 
accionistas. “Seguimos siendo 
optimistas sobre las perspectivas 
de la industria del litio, que se ve 
impulsada por los fundamentos 
favorables de la demanda y ha 
visto tendencias positivas de pre-
cios en los últimos meses”, señaló.

Futuro auspicioso

LAAC es la filial local de 
Lithium Americas Corporation 
(LAC), cuya sede central se ubi-
ca en Vancouver (Canadá). La 
minera maneja Caucharí-Olaroz 
junto con la china Ganfeng (en 
su carácter de socia mayoritaria) 
y la provincial Jujuy Energía 
y Minería Sociedad del Estado 
(JEMSE). El futuro del negocio 
luce prometedor, según la visión 

de Pigott, sobre todo en función 
del desarrollo operativo que se 
verifica en Caucharí-Olaroz y de 
la gradual implementación de 
un plan corporativo de expan-
sión regional. “Gracias a nues-
tro talentoso equipo de profe-
sionales en la Argentina y en el 
exterior, estamos bien posicio-
nados para navegar los desafíos 
y capitalizar las oportunidades 
que se avecinan”, completó el 
ejecutivo. ›|‹

Sam Pigott
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Con la reciente aprobación 
de la Declaración de Impacto 
Ambiental (DIA) por parte de 
los gobiernos de Catamarca y 
Salta, Posco Argentina quedó 
oficialmente habilitada para 
avanzar hacia la fase de cons-
trucción de una nueva planta 
de carbonato de litio en el área 
de cooperación biprovincial del 
Salar del Hombre Muerto, en el 
marco del proyecto Sol de Oro.
Vale aclarar que el reciente fa-
llo judicial que suspendió las 
actividades mineras en la zona 
no se contrapone con los pla-
nes que posee la subsidiaria 
local del gigante surcoreano, 
ya que la medida no atañe a 

los proyectos en desarrollo. En 
concreto, Posco Argentina ya 
puede empezar a construir los 
caminos de acceso; las platafor-
mas de perforación; los pozos 
productivos y exploratorios; el 
salmueroducto y las piletas de 
preconcentración, posencalado 
y licor madre; la planta de al-
macenamiento de ácido clorhí-
drico, y la planta de almacena-
miento de cloruro de calcio.
A través de su presidente, Kim 
KwanBok, se comprometió a 
desembolsar u$s 800 millones 
para materializar el comple-
jo en cuestión. Del importan-
te anuncio formaron parte 
el embajador de la República 
de Corea en la Argentina, Lee 
Yongsoo; los vicepresidentes 
ejecutivos de Posco y de Posco 
E&C, Yoo Byoungok y Kim 
Minchul; los intendentes de San 
Antonio de los Cobres, Alberto 
Carral, y de Antofagasta de la 
Sierra, Julio Taritolay; la secre-
taria de Minería y Energía de 
Salta, Romina Sassarini; el coor-
dinador de Enlace y Relaciones 
Políticas de Salta, Pablo Outes; 
y el ministro de Minería de 

Catamarca, Marcelo Murúa. En 
el acto, también dijeron presen-
te diversos legisladores provin-
ciales, autoridades de la Cámara 
Argentina de Empresas Mineras 
(CAEM), y caciques y represen-
tantes de los pueblos origina-
rios de Salta y Catamarca.
En una primera etapa, la ca-
pacidad de la planta de Posco 
superará las 20.000 toneladas 
(Tn) anuales de carbonato de 
litio. Según las proyecciones 
de la firma, el inicio de la fase 
de producción se dará en el 
segundo semestre de 2025. El 
horizonte productivo de las ins-
talaciones, de no mediar incon-
venientes, asciende a 25 años.

Propuesta ambiciosa 

Posco Argentina tiene en cons-
trucción una planta comercial 
de fosfato de litio en el Salar del 
Hombre Muerto (del lado cata-
marqueño), y otra de hidróxido 
de litio en el parque industrial de 
General Güemes (en Salta). 
Por estos días, las obras les brin-
dan empleo a unas 1.600 perso-
nas (alrededor de 800 en cada 

complejo). La nueva planta de 
carbonato de litio proyectada en 
la zona de cooperación biprovin-
cial del Salar del Hombre Muerto 
significará 1.000 puestos de tra-
bajo adicionales.

Se estima que, cuando todas estas 
instalaciones se encuentren en 
marcha, la minera con sede en 
Pohang (Corea del Sur) producirá 
en el país casi 50.000 Tn anuales 
del denominado ‘oro blanco’. ›|‹

Pese al fallo judicial en contra de la actividad, la empresa de origen surcoreano no detiene sus planes operativos en el norte del 
país. La meta inicial es producir más de 20.000 toneladas anuales de litio a partir del segundo trimestre del año que viene.
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mayores compromisos que asu-
mió la firma pasa justamente por 
mantenerse competitiva en un 
mercado dinámico y en constan-
te evolución. “Para superar este 
reto, estamos invirtiendo fuerte-
mente en materia de tecnología 
y en la capacitación de nuestro 
personal, aparte de apostar de 
manera sostenida por la mejora 
continua de nuestros procesos 
para garantizar la eficiencia y 
la calidad en cada proyecto que 
emprendemos”, subrayan. La 
gran posibilidad de crecimiento 
que brinda el actual escenario, 
señalan los representantes de 
Made, radica en la cantidad y 
magnitud de las iniciativas que 
se vienen desarrollando a nivel 
regional. “Estamos atentos a las 
nuevas tendencias del mercado 
y procuramos capitalizar estas 
oportunidades mediante la di-
versificación de nuestros servi-
cios y la búsqueda de alianzas 
estratégicas que nos permitan 
seguir creciendo”, enfatizan. 

Futuro alentador

De cara al futuro, los directivos de 
Made anticipan un panorama su-
mamente promisorio. “Estamos 
considerando seriamente la 

expansión de nuestras opera-
ciones a nuevas regiones para 
incrementar nuestra presencia 
geográfica y diversificar nuestra 
cartera de proyectos”, adelantan. 
La empresa, revelan, se encuen-
tra plenamente consciente de 
los múltiples desafíos que pue-
den surgir en el corto o media-
no plazo debido a factores tales 
como la inestabilidad política o 
las fluctuaciones en el mercado 
financiero. “No obstante, esta-
mos preparados para adaptarnos 
a estos cambios a partir de una 
gestión financiera sólida, una 
evaluación constante del entor-
no económico, y una estrategia 
proactiva para mitigar los riesgos 
y aprovechar las oportunidades 
emergentes”, concluyen. ›|‹

Fundada en el año 2008, en la 
Ciudad de Salta, Made es una 
empresa constructora que se de-
dica a la ejecución de obras de 
arquitectura e ingeniería. Desde 
su creación hasta la actualidad, 
la firma se ha focalizado en el de-
sarrollo de proyectos vinculados 
con diferentes áreas de la cons-
trucción y de la industria minera. 
La compañía cuenta con tres 
áreas especializadas: la de estruc-
turas de hormigón armado masi-
vos, la de fabricación y montaje 
de estructuras metálicas, y la de 
instalación de redes de infraes-
tructura. “Desarrollamos la lo-
gística y toda la documentación 
que requiere el servicio, tanto en 

Decidida a crecer en un mercado cada vez más competitivo, Made se especializa en estructuras de hormigón armado masivos, 
fabricación y montaje de estructuras metálicas, e instalación de redes de infraestructura.

la gestión administrativa como 
en el dossier final de obra (con-
templando actas, memorias, pro-
cedimientos y planos conformes 
a obras)”, puntualizan desde la 
constructora.
El principal desafío que tiene 
Made por delante, aseguran, 
se relaciona con la alta compe-
tencia generada por la amplia 
gama de empresas que hoy 
se desenvuelven en el sector. 
“Desde nuestra organización, 
trabajamos con honestidad, res-
ponsabilidad y transparencia, 
tanto con nuestros clientes como 
con nuestro personal interno 
y colaboradores”, indican. Por 
estos días, recalcan, uno de los 
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Se trata de Centenario-Ratones, cuya operación le corresponde a Eramine Sudamérica. La producción, que inicialmente llegará a 
las 24.000 toneladas por año, se valdrá de la novedosa técnica de EDL, hasta ahora nunca instrumentada en el país.

Tras 12 años de trabajo y con una 
inversión de más de u$s 800 millo-
nes, Eramine Sudamérica inauguró 
formalmente Centenario-Ratones, 
el cuarto proyecto litífero de la 
Argentina y el primero ubicado 
en suelo salteño. De la ceremonia 
participó el gobernador Gustavo 
Sáenz, entre otros funcionarios 
provinciales. En una etapa inicial, 
la iniciativa tendrá un potencial 
de producción de 24.000 toneladas 
(Tn) anuales de carbonato de litio 
equivalente.
El componente más innovador de 
la propuesta se vincula con la uti-
lización inédita a nivel local de la 
vía de Extracción Directa de Litio 
(EDL), procedimiento que acelera 
los plazos de producción con un 
esquema más sustentable que los 

convencionales en cuanto a la uti-
lización de recursos. “Esta técnica 
aporta muchos más beneficios que 
el uso de las piletas, ya que permite 
una mayor recuperación del mi-
neral, requiere la mitad del bom-
beo de salmuera, hace posible un 
mayor reciclado de agua y brinda 
una purificación más eficiente a 
través de nanofiltración”, enumeró 
la directora de Sustentabilidad de 
Eramine Sudamérica, Constanza 
Cintioni Ovejero.  Con la metodo-
logía habitual, precisó, se necesitan 
entre 15 días y un mes para alcan-
zar un grado de pureza del 50% 
en la producción. “Con la EDL, en 
cambio, solo se tardan 24 horas y 
se obtiene una calidad de más del 
90%”, cuantificó.
Eramine es subsidiaria del gru-
po minero y metalúrgico francés 
Eramet, que posee una participa-
ción de un 50,1% en Centenario-
Ratones. El 49,9% restante está 
en poder de la compañía china 
Tsingshan, que financió la cons-
trucción de las instalaciones. El 
presupuesto requerido por las 
obras superó los u$s 800 millones. 
De ese total, u$s 318 millones tu-
vieron como destino proveedores 

locales, entre los que figuran unas 
263 empresas salteñas de todos 
los tamaños. Ubicado unos 3.900 
metros sobre el nivel del mar, el 
yacimiento se localiza 300 kiló-
metros (km) al oeste de la ciudad 
de Salta. A este se accede desde 
San Antonio de los Cobres, por la 

ruta provincial 129, en un viaje 
terrestre que demanda casi cuatro 
horas. La ciudad más cercana es 
Santa Rosa de los Pastos Grandes, 
que posee una población 300 ha-
bitantes y se encuentra a casi 60 
km del complejo.

Cuatro proyectos

Hasta el lanzamiento de 
Centenario-Ratones, el país con-
taba con tres emprendimientos 
productivos en el sector. El pri-
mero es Fénix, que lleva más 
de 30 años de actividad en el 
Salar del Hombre Muerto, en 
Catamarca, y hoy se encuentra 
en manos de Arcadium (empresa 

surgida de la fusión de Livent y 
Allkem).
El segundo es el Salar de Olaroz, 
en Jujuy, que comenzó a pro-
ducir en 2016 y también está a 
cargo de Arcadium, porque per-
tenece a la firma Sales de Jujuy, 
subsidiaria del gigante australia-
no Allkem.
El tercero, en tanto, es Caucharí- 
Olaroz, proyecto operado des-
de junio del año pasado por 
Minera Exar, un consorcio 
conformado por la canadiense 
Lithium Argentina (ex Lithium 
Americas), la china Ganfeng 
Lithium y la estatal Jujuy 
Energía y Minería Sociedad del 
Estado (JEMSE). ›|‹
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La empresa, que se desenvuelve en diversas industrias productivas, brinda prestaciones particularmente eficaces para optimizar la 
actividad minera, minimizando riesgos y costos para la planificación y ejecución de proyectos.

Especializada en teledetección a 
través de diversos sensores mon-
tados en vehículos aéreos no tripu-
lados (drones) o sensores remotos 
colocados en satélites, desde hace 
10 años Soluciones GeoEspaciales 
provee servicios a distintas indus-
trias para proporcionar informa-
ción valiosa a sus clientes. En la 
minería, en particular, la empresa 
brinda prestaciones como la topo-
grafía de alta precisión; el moni-
toreo de áreas mineras; las inspec-
ciones vinculadas con la seguridad 
patrimonial y la gestión de activos; 
el cálculo de volúmenes y superfi-
cies de depósitos mineros, pilas de 
materiales, estériles, diques de cola 
y residuos masivos; y la magneto-
metría aérea, entre otras labores. 
“Hemos incorporado, desde nues-
tros inicios, la operación de drones 
en los procesos de recopilación de 
información, complementando 
este servicio con software de uso 
comercial y/o de desarrollo pro-
pio, incluyendo herramientas de 
Inteligencia Artificial (AI) y Fusión 
de Datos (DF), sin soslayar el análi-
sis de imágenes satelitales”, pun-
tualizan desde la firma.

Este tipo de servicios, aclaran, son 
requeridos en prácticamente todas 
las fases de los emprendimientos 
mineros, desde la prospección has-
ta el cierre de mina, pasando por 
las etapas de planificación, cons-
trucción y explotación. “Durante 
los últimos años hemos realizado 
topografías de alta precisión por 
casi 30.000 hectáreas (Has) para 
clientes en las industrias minera y 
de Oil & Gas, abordando proyectos 
complejos por su magnitud y su lo-
cación. Esto nos ha permitido desa-
rrollar un conjunto de estrategias y 
procedimientos propios para me-
jorar la calidad de nuestros servi-
cios, aparte de agilizar las etapas de 
trabajo en terreno y post-proceso 
de los datos”, subrayan. 
Actualmente, acotan, la compañía 
está en un proceso de certificación 
de estos procedimientos, adoptan-
do las normas ISO 9001:2015 a fin 
de garantizar a sus clientes la tra-
zabilidad de la información recopi-
lada y el tratamiento de esos datos. 
“Una de nuestras políticas está fo-
calizada en la innovación perma-
nente: buscamos sumar nuevas 
tecnologías para mantenernos 

a la vanguardia en el mercado, y 
realizamos inversiones continuas 
en equipamiento y formación 
de nuestro equipo de trabajo”, 
señalan.

Futuro promisorio

En Soluciones GeoEspaciales se 
cree en la importancia de imple-
mentar nuevas tecnologías para 
optimizar los procesos y elevar 
la seguridad en las operaciones 
mineras a nivel local y regional. 
En ese sentido, sostienen desde 
la firma, el uso de drones reduce 
la necesidad de intervenciones 
humanas en áreas de difícil acce-
so, minimizando riesgos y costos 
para la planificación y ejecución 
de iniciativas. “Hemos participado 
de diversos proyectos brindando 
apoyo a los estudios de líneas de 
base y monitoreo ambiental, abar-
cando aspectos como la hidrología, 
la arqueología y la cubierta vegetal. 
Asimismo, en las etapas de pros-
pección hemos realizado estudios 
de geofísica, especialmente en el 
campo de la magnetometría aérea, 
caracterizando áreas antes de las 
tomas de decisiones de cateos o ex-
ploración directa”, detallan.
Las operaciones de Soluciones 
GeoEspaciales en la industria mi-
nera, especifican, se han concentra-
do en las provincias de Jujuy, Salta 
y Catamarca, donde se desempe-
ñan empresas como Minera Exar, 
Mina Aguilar, Eramet, Los Tilianes 
y Mina Mariana, entre otras. 
“Además de continuar prestando 

nuestros servicios habituales con 
la mejor calidad posible, apunta-
mos a hallar soluciones para pro-
blemas que tienen nuestros clien-
tes y que pueden resolverse con 

las herramientas que conocemos y 
utilizamos. Vemos un futuro pro-
misorio en el sector y queremos 
ser parte del desafío de hacer más y 
mejor minería”, concluyen. ›|‹
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Con Estados Unidos, Brasil y España como principales aportantes, el año pasado el país captó u$s 22.352 millones, un 48% más que 
en 2022. La actividad minera jugó un papel central en esta tendencia alcista.

Con aportes de capital cercanos 
a los u$s 485 millones, la mine-
ría fue uno de los motores de 
la recuperación de la Inversión 
Extranjera Directa (IED) en el 
país. De acuerdo con un releva-
miento del Banco Central de la 
República Argentina (BCRA), 
durante 2023 el mercado local 
recibió u$s 22.352 millones, lo 
que implicó un incremento de 
un 48% anual, teniendo en cuen-
ta que en 2022 habían llegado 
u$s 15.260 millones.
Del total captado, u$s 13.667 co-
rrespondieron a transacciones de 
deuda (que crecieron un 55%), 
u$s 7.125 millones a reinversión 
de utilidades (+45%) y u$s 1.565 
millones a aportes de capital 
(+1%). Por su parte, las fusiones 
y adquisiciones representaron 
egresos por u$s 4 millones (-96%). 
Las naciones que más invirtie-
ron fueron Estados Unidos (que 
envió u$s 4.700 millones), Brasil 
(u$s 3.725 millones) y España 
(u$s 3.037 millones). Luego se 
ubicaron Suiza (u$s 1.749 millo-
nes), Países Bajos (u$s 1.268 millo-
nes), China (u$s 1.046 millones), 

Uruguay (u$s 935 millones) y 
Alemania (u$s 798), en ese orden.
Según el reporte del BCRA, 
España y Estados Unidos concen-
traron, en conjunto, el 64% de la 
reinversión de utilidades duran-
te 2023. “En el resto de los países 
mencionados, a excepción de 
China (donde también predomi-
nó la reinversión), las transaccio-
nes de deuda fueron el principal 
flujo transaccional de IED en el 
año, destacándose por magnitud 
Brasil y Suiza”, puntualizó.
En el cuarto trimestre de 2023, 
las IED se situaron en u$s 6.557 
millones, impulsadas por el de-
sempeño de las transacciones de 
deuda (u$s 3.750 millones) y la re-
inversión de utilidades (u$s 2.357 
millones). También hubo ingre-
sos netos relativos a los aportes 
de capital por u$s 485 millones 
(en minería e industria) y egresos 
netos por u$s 35 millones en rela-
ción con operaciones de fusiones 
y adquisiciones. La reinversión de 
utilidades, aclaró el BCRA, se vio 
estimulada por la imposibilidad 
de girar divisas al exterior y por 
la apreciación del dólar, lo que 

derivó flujos hacia los bonos y las 
letras de cambio.

Comparación sectorial

Los segmentos que obtuvieron 
mayores IED en el cuarto trimes-
tre de 2023 fueron, según el BCRA, 
la industria manufacturera (que 
concentró el 41% de los flujos, con 
u$s 2.672 millones); las sociedades 
captadoras de depósitos (31% y 
u$s 2.019 millones); el comercio al 
por mayor y al por menor, la repa-
ración de vehículos automotores y 
motocicletas (13% y u$s 850 mi-
llones); y la explotación de minas 
y canteras (9% y u$s 567 millones).
Vale precisar que la fabricación de 
vehículos automotores, remolques 
y semi-remolques explicó más de 
la mitad de los flujos de la activi-
dad manufacturera (u$s 1.539 mi-
llones) en el período mencionado. 
Dentro del rubro minero, en tan-
to, la extracción de petróleo cru-
do y gas natural consiguió flujos 
por u$s 314 millones, mientras 
que los servicios de apoyo para la 
minería recaudaron unos u$s 165 
millones. ›|‹
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de información geotécnica”, 
resaltó. 
Aparte de configurar un hito para 
la minería local, la iniciativa es al-
tamente significativa para el pro-
greso de El Pachón hacia su etapa 
de factibilidad. “En busca de mayo-
res niveles de seguridad y eficacia, 
este sector se caracteriza por su im-
pronta innovadora en términos de 
desarrollo tecnológico. Al encarar 
este sondaje direccionado nos vali-
mos, precisamente, de tecnologías 
sumamente eficientes y superado-
ras”, enfatizó el especialista.
Según sus palabras, el estudio 
geotécnico emprendido hace posi-
ble controlar la trayectoria prede-
terminada de un sondaje hacia uno 
o varios objetivos subterráneos 
con un excelente grado de preci-
sión, facilitando su identificación 
en profundidad. “Instrumentar 
esta tecnología para completar el 
estudio de factibilidad demuestra 
el compromiso de Glencore con el 
avance del emprendimiento. Este 
logro no solo es importante por la 
posibilidad de incrementar los ni-
veles de confianza geotécnica en El 
Pachón, sino también porque sien-
ta un precedente histórico para 
la industria minera argentina”, 
sentenció. 
El estudio, aclaró, no es nuevo para 
otros rubros productivos. “Si bien 
suele utilizarse en la industria del 
petróleo, nunca antes se había apli-
cado en nuestra minería. Esto es un 
claro motivo de orgullo para quie-
nes formamos parte de Glencore, 
para la contratista que colaboró 
con nosotros y para todos los san-
juaninos en general”, ponderó.

De clase mundial

Formado como geólogo con es-
pecialidad en Geotécnica en la 

Glencore Pachón, subsidiaria con 
la que Glencore opera el proyecto 
minero homónimo en el departa-
mento de Calingasta (San Juan), 
lanzó el primer sondaje direccio-
nado de una mina en la Argentina. 

Tal como explicó Carlos Giraud, lí-
der de Geotécnica en la empresa, se 
trata de una tecnología de perfora-
ción inédita en la industria minera 
doméstica. “Ofrece un elevado ni-
vel de precisión en la recolección 

Universidad Nacional de Córdoba 
(UNC), Giraud también cursó 
una Maestría en Geomecánica 
Aplicada a la Minería en la 
Universidad de Los Andes, en 
Chile.
Ingresó a Minera Alumbrera 
en 2008 y se desempeñó como 
superintendente de Geotecnia 
hasta 2013. A partir de ese año 
asumió como superintendente 
de Geología y Geotecnia en la fir-
ma que es propiedad de Glencore. 
Durante su gestión, El Pachón 
ingresó a la fase de exploración 

avanzada. Según datos de Mining 
Intelligence, El Pachón está den-
tro del top-10 de proyectos cuprí-
feros sin desarrollar en todo el pla-
neta. Con recursos estimados por 
más de 15,46 millones de tonela-
das (Tn), la iniciativa se posiciona 
entre las minas de cobre que más 
ilusiones generan a escala global. 
No es casual, en ese sentido, que 
durante el período 2019-2023 el 
emprendimiento haya albergado 
perforaciones por más de 63.000 
metros y recibido inversiones por 
alrededor de u$s 93 millones. ›|‹

A la espera de avanzar hacia su etapa de factibilidad, 
el proyecto El Pachón fue sede de la ejecución de 
un sondaje direccionado. A decir de Carlos Giraud, 
responsable de Geotécnica en Glencore, la iniciativa 
es inédita a nivel sectorial.
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Se observa una marcada evolución en la dinámica sectorial, según la 
mirada especializada de Alejandro Colombo, quien destacó el creciente 
deseo de los jóvenes por capacitarse y de los proveedores por contribuir 
con el desarrollo de la actividad.

Con cerca de 24.000 asistentes, la 
feria Expo San Juan Minera 2024 
albergó unos 180 stands y repre-
sentó a alrededor de 300 empresas. 
Así lo precisó Alejandro Colombo, 
director de Panorama Minero y 
consultor principal de Servicios 
Mineros Integrales (SMI), para 
quien el balance del evento fue 
netamente positivo. “Lo que más 
llamó mi atención fue la gran can-
tidad de familias y de alumnos de 
colegios primarios, secundarios y 
terciarios que se acercaron. Mucha 
gente mostró su intención de in-
corporarse a la actividad minera 
para contribuir con la puesta en 
valor de recursos como el cobre y 
el litio, favoreciendo el avance de 
la electromovilidad”, indicó.
Desde el lanzamiento de proyectos 
como Veladero o Gualcamayo has-
ta la actualidad, evocó, se sumaron 
nuevos actores al desarrollo secto-
rial. “Nos sorprendió gratamente 
la presencia de muchas pequeñas 
y medianas empresas (pymes) de 
origen local que están dispuestas 
a colaborar de manera directa con 
el crecimiento de la industria”, 
manifestó.
Esta diversificación de la oferta, in-
dicó, también constituye un men-
saje positivo para los profesionales 
de la geología y la ingeniería que 
no encuentran lugar en las gran-
des operadoras, pero que sí pueden 
hallarlo en las proveedoras de ser-
vicios, en la policía minera o en los 
equipos de inspección ambiental. 
“Es posible comprobar, asimismo, 
que el sector está abriendo sus 
puertas a un creciente número de 
mujeres”, resaltó.
Desde su nacimiento en el año 
2006, recordó, la feria estuvo siem-
pre abierta a la participación co-
munitaria. “Nunca nos cerramos 
a ser un punto de encuentro exclu-
sivo de empresarios mineros y pro-
veedores. Al fin y al cabo, son las 
comunidades las que les otorgan 
las licencias sociales a los proyec-
tos”, remarcó.
Justamente para ganarse la apro-
bación de la gente, apuntó, las 

operadoras deben generar con-
fianza, trabajando día a día. “Hoy 
la industria se encuentra mucho 
más profesionalizada. Esta acti-
vidad no admite ningún margen 
a la improvisación en materia de 
calidad de gestión y seguridad. No 
casualmente se trata de uno de 
los segmentos productivos más 
auditados y controlados del país”, 
definió.
Esta característica del desenvolvi-
miento de las operadoras, explicó, 
es la que obliga a los proveedores a 
aumentar su nivel de capacitación 
y a cumplir requerimientos de 
excelencia. “Por eso puede decirse 
que, en líneas generales, en los úl-
timos tiempos se verificó una gran 
evolución sectorial”, resumió.

Carta de presentación

De acuerdo con Colombo, en 
estos momentos el cobre es el 

metal de moda, ya que resulta 
irreemplazable para promover 
la electromovilidad. “Hoy es la 
principal carta de presentación 
del país en los mercados mine-
ros internacionales. De todos 
modos, no hay que descuidar 
el desarrollo de los metales pre-
ciosos y de la cal, recursos que 
desempeñaron un rol histórico 
en el despegue de la minería 
sanjuanina”, ponderó.
Sería deseable, acotó, abrir un 
nuevo paso que vincule Chile 
con la Argentina, a través de la 
Cordillera de los Andes, para 
facilitar el intercambio comer-
cial y potenciar la explotación 
minera en ambos mercados. 
“Atender pedidos como el que 
hace un tiempo sostenía Los 
Pelambres, del otro lado de El 
Pachón, ayudaría a agilizar el 
tránsito de insumos y minera-
les”, se ilusionó. ›|‹
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La iniciativa salteña no deja de sorprender por sus elevadas leyes de mineralización argentífera. Aunque la operadora del proyecto 
viene informando datos promisorios desde hace tiempo, recientemente hizo un hallazgo único.

Con el pozo ‘DDH 23-004’, 
AbraSilver Resource Corp. detec-
tó la intercepción de plata de ley 
más elevada de todos los tiempos 
en el proyecto Diablillos, en Salta, 
cerca del límite con Catamarca. 
En concreto, la empresa dio con 
32.481 gramos por tonelada (g/Tn) 
de plata y 0,74 g/Tn oro sobre una 
muestra de 1 metro.
Al evaluar los resultados de los 
ensayos de perforaciones con dia-
mantina en la tercera fase de la ini-
ciativa, la empresa informó el des-
cubrimiento de “una amplia zona 
de mineralización en óxidos de ley 
excepcionalmente alta, con 14,0 
metros a 3.025 g/Tn de plata y 0,21 
g/Tn de oro a partir de una pro-
fundidad de fondo de pozo de 136 

metros”. Esta manifestación poco 
profunda alojada en óxido, precisó 
AbraSilver, se sitúa en “una banda 
de aproximadamente 50 metros 
al norte de la tendencia principal 
de mineralización de plata en la 
zona ‘JAC’ y parece estar en una 
zona separada de mineralización 
de plata de alta ley”. En palabras de 
John Miniotis, presidente y CEO 
de la firma, los depósitos de clase 
mundial generan, justamente, re-
sultados de clase mundial como 
los que vienen siendo anunciados. 
“La zona ‘JAC’ de alta ley ejemplifi-
ca el potencial de exploración que 
queda en el proyecto Diablillos. 
Estamos increíblemente emocio-
nados ante la posibilidad de deli-
near una nueva zona de plata de 
alta ley cerca de la superficie, que 
continúa abierta en múltiples di-
recciones”, confesó. En la misma 
línea se expresó Dave O’Connor, 
geólogo jefe de AbraSilver, quien 
destacó la singularidad de los 
datos obtenidos. “Si bien hemos 
anunciado recientemente varias 
intercepciones espectaculares del 
nuevo objetivo ‘JAC’, el pozo ‘DDH 
23-004’ es único. Esta notable in-
tercepción cerca de la superficie, 

que encontró 14 metros de más 
de 3.000 g/Tn plata en óxidos, está 
ubicada en una zona separada al 
norte de la mineralización princi-
pal, lo que refleja el potencial para 
recursos minerales adicionales de 
alta ley”, recalcó el especialista. 
Según sus palabras, las perforacio-
nes están demostrando que exis-
ten al menos tres zonas paralelas 
de mineralización argentífera 
dentro de la zona ‘JAC’. “Los me-
jores resultados registrados hasta 
ahora provienen de la zona norte. 
Se espera que esta aumente la ley 

y el tamaño de la estimación de re-
cursos minerales planificada al fi-
nal del programa de perforación”, 
anticipó.

Datos alentadores

El distrito epitermal existente 
en Diablillos incluye los depó-
sitos ‘Oculto’, ‘JAC’, ‘Fantasma’, 
‘Alpaca’ y ‘Cerro Bayo’. La estima-
ción actual de recursos minerales 
en ‘Oculto’ oscila en torno a los 
109 millones de onzas de plata 
y los 1,3 millones de onzas de 

oro, entre existencias indicadas y 
medidas.
En el marco de la tercera fase de 
un programa de perforación que 
apunta a totalizar 22.000 metros, 
AbraSilver ya superó los 13.700 
metros en más de 70 pozos ejecu-
tados dentro del emprendimiento. 
En combinación con la interpre-
tación del estudio de magnetismo 
terrestre efectuado al sudoeste de 
‘Oculto’, los resultados obtenidos 
sugieren que la nueva zona ‘JAC’ 
permanece abierta en múltiples 
direcciones. ›|‹

AbraSilver Resource Corp. detectó la intercepción de plata de ley más elevada de todos los tiempos en el proyecto 
Diablillos en Salta
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Por sus riquezas litíferas, Latinoamérica se muestra como una plaza cada vez más atractiva para las mineras internacionales. Según Oksana 
Fedoseyeva, CEO de Vostock Capital, la región está avanzando mucho en materia regulatoria.

Amén de las oscilaciones en el 
precio internacional del recur-
so, la industria del litio presen-
ta un panorama sumamente 
prometedor a nivel regional 
y local. Así lo expuso Oksana 
Fedoseyeva, fundadora y CEO 
de Vostock Capital, durante su 
presentación en el 5° Congreso 
Internacional y Exposición de 
Litio en América Latina, evento 
celebrado en el salón Fresno del 
Golden Center de Buenos Aires. 
“El negocio se mantiene impul-
sado por la amplia disponibili-
dad de recursos minerales, una 
creciente demanda de vehículos 
eléctricos y almacenamiento 
de energía renovable, avances 

tecnológicos y prácticas mine-
ras sostenibles”, argumentó la 
experta. 
Según sus palabras, las vastas 
reservas de litio y las favorables 
proyecciones de producción po-
sicionan a los países latinoame-
ricanos como contribuyentes 
significativos dentro del merca-
do mundial. “La suba de la de-
manda ha intensificado el inte-
rés en el desarrollo de proyectos 
en la región. Los depósitos de li-
tio abundantes y de alta calidad 
atraen a inversores extranjeros 
que buscan asegurar un sumi-
nistro estable de este recurso vi-
tal”, aseveró. 
Una clara posibilidad que el nego-
cio regional les ofrece a los inver-
sores de todo el planeta, sostuvo, 
es la de diversificar sus carteras de 
inversión y participar en la expan-
sión de un mercado emergente. 
“Varios gobiernos latinoamerica-
nos han promovido activamente 
la inversión internacional en el 
rubro, lo cual se evidencia a través 
de regulaciones favorables para 
la llegada de capitales, beneficios 
fiscales y procedimientos regula-
torios simplificados, creando un 

entorno más atractivo”, resaltó. 
Los inversores, explicó, buscan 
establecer asociaciones estra-
tégicas con empresas locales 
y gobiernos en Latinoamérica 
para aprovechar su experiencia, 
conocimiento del entorno lo-
cal y conexiones en la industria. 
“El énfasis regional en el avance 
tecnológico e innovación en la 
industria del litio ha captado el 
interés de muchas firmas, dán-
dole a este mercado el potencial 
de convertirse en un centro de 
producción de baterías y avan-
ces tecnológicos en litio”, afirmó.

Colaboración sectorial

A decir de Fedoseyeva, para im-
pulsar avances en las técnicas 
de extracción, la tecnología de 
baterías, las capacidades de fa-
bricación y la investigación y el 
desarrollo, será vital fomentar la 
colaboración entre el gobierno, la 
industria y las instituciones aca-
démicas. “La prioridad en toda la 
región es que los esfuerzos para 
avanzar en los proyectos de litio 
abarquen no solo los sitios mine-
ros, sino también la infraestruc-
tura circundante. Esto incluye 

carreteras, servicios de adquisi-
ción y proveedores de tecnología”, 
puntualizó. 
El desarrollo de la industria del 
litio en Latinoamérica, prosiguió, 
va más allá de la propulsión de 
vehículos. “Se trata de una visión, 
una promesa de prosperidad, pro-
greso y un futuro más brillante 
para su gente. Un diálogo abierto 
entre el gobierno y las empresas, 
el intercambio de ideas innovado-
ras y el establecimiento de cone-
xiones comerciales traerán bene-
ficios significativos para todos”, 
recalcó. ›|‹

Oksana Fedoseyeva
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elevada eficiencia en términos de 
dólares invertidos por m∂ transpor-
tados, lo que a la postre se traducirá 
en plazos de ejecución más acota-
dos y en menores costos para los 
usuarios finales.

En detalle

La anunciada inversión tendrá 
como destinos dos sistemas con 
marcos regulatorios diferencia-
dos: el tramo Tratayén-Salliqueló 
del Gasoducto Néstor Kirchner 
(GNK), por un lado, y la amplia-
ción en el sistema regulado de 

Transportadora de Gas del Sur 
(TGS) anunció el primer desembol-
so millonario que estará contem-
plado en el Régimen de Incentivos 
a las Grandes Inversiones (RIGI), 
recientemente aprobado por el 
Senado de la Nación, en el marco 
del tratamiento parlamentario que 
recibió la denominada Ley Bases. 
La firma controlada por Pampa 
Energía y la familia de Daniel 
Sielecki presentó al Ministerio de 
Economía un proyecto de ejecu-
ción y financiamiento de obras 
de ampliación en los sistemas de 
transporte de gas de Vaca Muerta. 

En concreto, TGS se comprometió 
a destinar más de u$s 700 millones 
a la expansión de la capacidad de 
evacuación en la formación no con-
vencional de la Cuenca Neuquina.
La intención de la empresa es dispo-
nibilizar volúmenes incrementales 
de gas natural en el nodo Litoral 
para el invierno de 2026. Al llevar 
la capacidad de transporte a unos 
14 millones de metros cúbicos (m∂) 
diarios, la iniciativa brindará más 
confiabilidad al suministro ener-
gético, además de sustituir costosas 
importaciones de gas natural licua-
do (GNL) y gasoil, y potenciar los 
envíos a la región.
Vale resaltar que las compras de 
energía en el exterior para cubrir el 
abastecimiento nacional exhiben 
precios de entre u$s 11 y u$s 18 por 
BTU. Ese valor es entre tres y cinco 
veces superior al costo del gas ex-
traído en la Cuenca Neuquina.
Además de maximizar el aprove-
chamiento de la infraestructura 
existente, el nuevo emprendimien-
to que plantea TGS garantiza una 

TGS, por otro. La primera de las dos 
propuestas estará amparada por la 
Ley de Hidrocarburos y se benefi-
ciará con el régimen de Iniciativa 
Privada (IP), que requiere un pro-
ceso de concurso para recibir y ad-
judicar ofertas. Dado que su lanza-
miento se prevé para el invierno de 
2026, la adjudicación debería abrir-
se antes de noviembre de este año.
La segunda, en tanto, se financiará 
y ejecutará bajo los términos de la 
licencia de TGS. Una vez operati-
va, esta obra permitirá que el gas 
natural incremental que arriba a 
Salliqueló por el GNK acceda al 

área del Gran Buenos Aires (GBA) 
para luego ser transferido hacia el 
Litoral.
Mientras que la primera inicia-
tiva implicará el montaje de tres 
nuevas plantas compresoras con 
un total de 90.000 HP, la segunda 
abarca la instalación de 20 kilóme-
tros (km) de loops de cañería y la 
instalación de 15.000 HP de com-
presión en el Gasoducto Neuba II, 
sin omitir la realización de diver-
sas pruebas. Los costos de estas la-
bores se ubicarán por encima de 
los u$s 500 millones y los u$s 200 
millones, respectivamente. ›|‹

Alentada por la aprobación del RIGI en el Senado 
de la Nación, la empresa informó al Ministerio 
de Economía que financiará obras de ampliación 
en los sistemas de transporte de la formación no 
convencional.

En el marco del Régimen de Incentivos a las Grandes Inversiones (RIGI), Transportadora de Gas del Sur (TGS) invertirá 
más de u$s 700 millones a la expansión de la capacidad de evacuación en Vaca Muerta
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paquetizado específico (a medida 
de diferentes equipos y partes para 
procesos en plantas petroleras, 
incluyendo paquetizados de bom-
bas y spool en general)”, especifica 
Botta. En un escenario signado 
por la necesidad de descarbonizar 
las operaciones y cumplir riguro-
sos estándares de calidad, VMC se 
desenvuelve como una empresa 
completamente integrada, desde 
el diseño de los productos hasta los 
servicios de posventa. “Tenemos 
una planta de 16.000 metros cua-
drados (mµ), un equipo de más de 
250 empleados directos y una ofi-
cina de ingeniería con 30 profesio-
nales. Nos comprometemos con la 
excelencia, operando bajo certifi-
caciones como ISO 9.001, ASME e 
ISO 14.001. Hace dos años y medio, 
establecimos una base operativa 
en Neuquén, en el corazón de Vaca 
Muerta, aportando soluciones per-
sonalizadas al rubro. Somos una 
compañía de capitales locales, ca-
racterística que nuestros clientes 
valoran por nuestra apertura a ins-
pecciones permanentes, a diferen-
cia de muchas multinacionales”, 
compara Botta.

Nuevas oportunidades

Actualmente, VMC está presente 
en todos los mercados de la indus-
tria Oil & Gas, mostrando un creci-
miento destacado en el Upstream, 
especialmente en sistemas de com-
presión para la recuperación de va-
pores de hidrocarburos, aeroenfria-
dores y servicios de seguimiento y 
mantenimiento de equipos. En los 
últimos años, resalta Botta, la com-
pañía realizó importantes inversio-
nes en la expansión de su superfi-
cie cubierta y en la adquisición de 
tecnología de última generación, 
preparándose para la expansión 

VMC Refrigeración es una empre-
sa con 70 años de historia, fundada 
por el pionero industrial italiano 
Vittorio Modenesi, que comenzó 
prestando servicios de reparación 
y mantenimiento de equipos de 
refrigeración, pero con el tiem-
po se convirtió en una fábrica de 
equipos y partes para los sectores 
alimenticio, químico y petroquí-
mico. “Desde entonces, fabrica-
mos compresores alternativos y 
a tornillos de marca propia, pa-
quetizamos sistemas de compre-
sión con compresores Howden, 
construimos recipientes a presión 
bajo certificación ASME, y produ-
cimos soluciones para diferentes 
aplicaciones. Desde 2000 somos 
representantes y distribuidores 
de la reconocida empresa esco-
cesa Howden Compressors para 
el Mercosur y países limítrofes”, 
detalla Carlos Botta, responsable 
técnico y comercial de la División 
de Gas y Petróleo de VMC. En 2001, 
recuerda, se fundó Mercofrio, dedi-
cada exclusivamente al servicio 

posventa y mantenimiento de 
sistemas de refrigeración y com-
presión. En 2005, en tanto, se orga-
nizó la unidad de negocios de Gas 
y Petróleo, enfocada en el diseño, 
desarrollo y fabricación de equi-
pos para la industria energética. 
“Dentro del sector, nos especiali-
zamos en las áreas de compresión 
de gases (que implica el desarrollo 
de aplicaciones con compresores 
a tornillos para recuperación de 
vapores, boca de pozo, compresión 
booster de baja y media presión, y 
sistemas de tratamiento de gas por 
ciclo de refrigeración mecánico); 
intercambio de calor (que abarca la 
ingeniería y fabricación de aeroen-
friadores a medida para aplicacio-
nes de baja, media y alta presión, y 
otros tipos de intercambiadores de 
calor como casco y tubos, y placas); 
recipientes a presión (provisión 
y fabricación de recipientes a pre-
sión bajo certificados por ASME 
con Estampa U, además de contar 
con la Estampa R, para reparacio-
nes de equipos ya certificados); y 

del mercado. “Nos adentramos en 
la industria 4.0, digitalizando nues-
tros procesos de producción para 
fortalecer la conexión entre los 
equipos de trabajo y optimizar los 
resultados”, señala.
La idea, apunta, es seguir desarro-
llando sistemas de compresión, 

aeroenfriadores y otros equipos 
necesarios. “Además, planeamos 
innovar y crecer en el segmento 
renovable con tecnologías de ab-
sorción y tratamiento de biogás o 
biometano para la generación de 
energía eléctrica y sistemas de refri-
geración”, proyecta. ›|‹

Con una base operativa en Neuquén, en el epicentro 
de la formación no convencional, VMC Refrigeración 
se encuentra al servicio del desenvolvimiento 
sectorial. De capitales locales, la firma también busca 
expandirse en el rubro de las energías limpias.
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Genneia ratificó su compromiso productivo con Mendoza y construirá dos complejos fotovoltaicos por una inversión de 
u$s 250 millones
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Decidida a continuar ampliando su participación en el mercado renovable nacional, la empresa confirmó que desembarcará en la 
provincia cuyana con la construcción de sus dos primeros complejos fotovoltaicos.

Líder en la obtención de ener-
gías renovables en la Argentina, 
Genneia ratificó su compromi-
so productivo con Mendoza. 
Referentes de la firma se reunieron 
con el gobernador Alfredo Cornejo 
para compartirle detalles de su 
plan de inversiones. Con dos nue-
vos proyectos solares, la compañía 
seguirá incrementando su capaci-
dad instalada, además de reforzar 
su posicionamiento en el Mercado 
a Término de Energías de Fuente 
Renovable (MATER), respondien-
do a la alta demanda corporativa.
El anuncio, que se llevó adelante 
en la Casa de Gobierno mendo-
cina, contó con la presencia de 
Jorge Brito, en representación de 
los accionistas de Genneia; César 
Rossi, presidente de la empresa; y 
Bernardo Andrews, CEO de la orga-
nización. Acompañó a Cornejo, en 
tanto, Jimena Latorre, ministra de 
Energía y Ambiente de Mendoza.
Durante el encuentro, ambas par-
tes conversaron sobre el presu-
puesto de Genneia en la provincia, 
que asciende a u$s 250 millones y 
tiene como plazo de ejecución el 
período 2024-2025. El plan inclu-
ye la construcción de un nuevo 
parque solar en el departamento 
de Malargüe. Con 93 megawatts 
(Mw) de potencia, este complejo 
dispondrá de más de 160.000 mó-
dulos fotovoltaicos en una superfi-
cie de 312 hectáreas (Has). La obra 
requerirá una inversión total de 
u$s 90 millones.  Adicionalmente, 
Genneia anticipó la construcción 
del Parque Solar Anchoris, que ten-
drá lugar en un predio de 395 Has, 

dentro del departamento de Luján 
de Cuyo. Con una capacidad insta-
lada de 180 Mw y cerca de 360.000 
paneles solares, el emprendimien-
to requerirá de un desembolso 
de aproximadamente u$s 160 
millones. Las iniciativas en cues-
tión, que acompañan la diversifi-
cación productiva encarada por el 
Gobierno de Cornejo, evitarán la 
emisión de casi 300.000 toneladas 
(Tn) de gases de efecto invernadero 
(GEI) a la atmósfera y abastecerán 
de energía limpia a más de 160.000 
hogares. Vale destacar, además, 
que la construcción de ambos 
parques demandará alrededor de 
1.200 empleos en los picos de obra, 
y promoverá la formación de re-
cursos humanos especializados en 
términos de operación y manteni-
miento, fortaleciendo así la cadena 
de valor local.

Potencia verde

Cornejo le dio formalmente la 
bienvenida a Genneia, a la que cali-
ficó como una “empresa líder en el 
sector de las energías renovables”, 
recordando que este año alcanzó 

1 gigawatt (Gw) de potencia verde 
instalada en el país. “Estas nuevas 
inversiones son fundamentales 
para posicionar nuestra provin-
cia a la vanguardia de la transi-
ción energética, demostrando 

claramente nuestro compromiso 
con el desarrollo económico, social 
y ambiental”, reivindicó. Andrews, 
por su parte, expresó orgullo por 
el desembolso anunciado en sue-
lo mendocino. “Este plan inversor 

por u$s 250 millones marca nues-
tra apuesta por seguir creciendo y 
mantener nuestro apoyo a la tran-
sición energética, la descarboniza-
ción de la industria y la generación 
de empleo local”, sentenció. ›|‹
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